Jak poznat kvalitniho poradce?

Ma poradce opravnéni?

Ovérte si, zda je poradce registrovan u Ceské narodni banky (CNB) a ma slozenou zkougku
minimalné z jedné oblasti (Uvéry, pojisteéni, investice, Ci penze).

Ma odborné vzdélani?

Kvalitni poradce si maze doplnit profesni titul od asociace EFPA — prestizni evropské certifikace
(PFP, EFA, EFP), pfi nichz poradce pfed komisi obhajuje prakticke i teoretické znalosti a sklada
pfipadové studie. Tyto tituly potvrzuji odbornost a vyzaduji pribézné vzdélavani. V CR je vlastni
méné nez 1% poradctl.

Tvori komplexni plan?

Dobry poradce by vam mél pfedstavit uceleny finanéni plan, ktery zahrnuje vSechny oblasti
vasich financi - od pojisténi pres investice az po penzijni pfipravu. Mél by tento plan umét vysvetlit
srozumitelné a v souvislostech, nikoliv pouze nabizet jednotlivé produkty bez kontextu.

Je nezavisly?

Zjistéte, zda poradce spolupracuje s vice finanénimi institucemi nebo zda je vazany pouze na
jednu. Nezavisly poradce muze vybirat z SirSi nabidky produktl a doporucit vam ten nejvhodnéjsi,
nikoliv ten, ktery musi prodat pro splnéni sveho planu.

Rozumi vasi situaci?

Pokud jste podnikatel, je vyhodou, kdyz poradce takeé podnika a chape specifické vyzvy a
potieby podnikatelského prostredi. Stejné tak by mél rozumét zivotni situaci zameéstnancd, rodin
s détmi - podle toho, do jaké skupiny patfite vy.

Ma transparentni reference?

Dobry finanéni poradce by mél mit ovérené reference, které jsou snadno dohledatelné — idealné
na Google, Facebooku nebo na webu. Dlvéryhodnost poradce se pozna i podle toho, jak o ném
mluvi jeho klienti — ne jen podle toho, co tvrdi sam o sobé.

"Skutecné kvalitni poradce jde prikladem.Sam investuje, ma financni plan, fesi svou hypotéku a aktivné
spravuje svlj majetek. Naopak, pokud nékdo doporucuje investiéni, ¢i pojistné produkty, do kterych
sam nevklada ani korunu, je na misté byt obezfetny."



Realita trhu v CR

Volajici z callcenter Prodejci investic nebo pojisténi
Osoby, které vam po telefonu nabizeji Telefonni prodejci financnich produkt
"nejlevnéjsi pojisténi" nebo "vyhodné pracujici bez jakékoliv strategie nebo
zhodnoceni", ¢asto bez odborné kvalifikace a dlouhodobého planu pro klienta.

s jedinym cilem - uzavrit prode;.

Bankovni poradci bez licence Zastupci jediné spole¢nosti
Zameéstnanci bank s ¢asto kratkou praxi, kteri Prodejci produktl jedné financni instituce,
nemaji potrebné licence ani zkusenosti pro ktefi se soustfedi na plnéni prodejnich plant
komplexni finanéni poradenstvi. misto na skutec¢né potreby klienta.

Statistiky finan¢niho poradenstvi v CR

Tato realita finanéniho trhu v Ceskeé republice ukazuje, jak obtizné mize byt najit skutecné
kvalifikovaného poradce. Vétsina lidi, ktefi se za finan¢ni poradce vydavaji, nema potiebné vzdélani ani
licenci. Pouze zlomek ma odbornost napfi¢ vSemi ¢tyfmi hlavnimi oblastmi financniho planovani: pojisténi,
uvery, investice a penze.



Védeéli jste ze...

@ V celé Ceskeé republice je pouze 484 poradct s certifikaci od asociace EFPA (European Financial
Planing Asotiatio) - to predstavuje méné nez 0,009 % populace, coz znacné omezuje moznost
najit skutec¢né kvalifikovaného odbornika.
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Rozdil mezi prodejcem a poradcem

Zasadni rozdil mezi prodejcem finan¢nich produktl a skute¢nym finan¢nim poradcem lze pfirovnat k
rozdilu mezi lekarnikem a lekarem. Zatimco jeden vam pouze nabidne produkt, druhy hleda pricinu
problému a sestavi komplexni plan "uzdraveni" vasich financi.

Kritérium Prodejce Financ¢ni poradce /
planovac¢

Zamereni Produkt, sleva, jednorazova Dlouhodoby plan, strategie
akce

Vzdélani a licence Casto bez licence nebo Minimalné licence CNB, ¢asto
zakladni i PFP, EFA

Cil Prodat produkt Porozumét cili klienta

ZpUsob spoluprace Jednorazova Pravidelny servis, osobni plan

Odpovédnost Z4dna, skryva se za firmu Ruci svou povesti

"Rozdil mezi prodejcem a poradcem je jako rozdil mezi lékarnikem a lekafem. Jeden vam néco
nabidne, druhy hleda pfic¢inu a sestavi plan uzdraveni."

Skutecny financni poradce pfistupuje k vasim financim komplexné. Nezamérfuje se pouze na jeden
produkt nebo jednu oblast, ale bere v Uvahu celkovy financni obraz - vase pfijmy, vydaje, majetek,
zavazky, cile a plany do budoucna. Na zakladé této komplexni analyzy vytvofi personalizovanou finanéni
strategii, ktera odpovida vasim individualnim potfebam a cildim.

Prodejce finanénich produktl naopak ¢asto sleduje pouze svij zajem - prodat konkrétni produkt a ziskat
provizi. Nezajima ho, zda je tento produkt pro vas skute¢né nejvhodnéjsi nebo zda odpovida vasim
dlouhodobym finan¢nim ciltm. Spoluprace s prodejcem je obvykle jednorazova a chybi v ni jakykoliv
nasledny servis nebo Upravy strategie podle ménicich se zivotnich okolnosti.



Zaver: Poradce jako partner, ne prodejce

Finan¢ni planovani neni o rychlych prodejich. Je to

0 naslouchani, sestaveni transparentni strategie,

zajisténi zivotnich cilll a pravidelné praci s

klientem. Kvalitni finanéni poradce se stava vasim

dlouhodobym partnerem.

Vas poradce by mél rozumét vasim hodnotam,

cilim a predstavam o budoucnosti, aby mohl

vytvorit plan, ktery jim odpovida.

LKvalitni financéni plan neni o tom, co si dnes koupite. Je o tom, jak budete zit za 5,10 i 30 let."

Naslouchani

Poradce nejprve dikladné
nasloucha vasim potiebam,
cilim a obavam. Pta se na
vase hodnoty, plany a zivotni
situaci.

Upravy

Plan se prlbézne upravuje
podle ménicich se Zivotnich
okolnosti, finan¢nich cill nebo
trznich podminek.

Strategie

Na zakladé ziskanych
informaci vytvari komplexni
financ¢ni strategii, ktera
zahrnuje vSechny oblasti
vasich financi.

Implementace

Spolecné realizujete
dohodnuty plan pomoci
vhodnych finan¢nich nastroju
a produktd.

Monitoring

Poradce pravidelné sleduje
vykonnost vaseho portfolia a
hodnoti, zda se blizite k
vytyéenym cillim.

Dobry finan¢ni poradce vam pomuze nejen spravne investovat a optimalizovat vase finance, ale take vas
vzdeélava v oblasti financni gramotnosti. Diky tomu budete schopni lépe porozumeét svym financim a ¢init
informovanéjsi rozhodnuti. Pamatujte, ze spravny vybér finan¢niho poradce je investici do vasi

budoucnosti, ktera se mize mnohonasobné vratit v podobé lepsiho financ¢niho zabezpedeni a klidnéjsiho

Zivota.



Rezervuj si online 30-ti minutovou
uvodni konzultaci zdarma primo v mém
diari.

Planujes hypotéku, investici nebo chce$ mit kone¢né jasno ve
svych financich?

Staci si vybrat volny termin pres Calendly na mém webu — po rezervaci ti automaticky pfijde odkaz na

Google Meet.

@ Calendly ®

Uvodni schiizka - David Simana
Planujes hypotéku, investici nebo chces mit konedné jasno ve

svych financich?Rezervuj si Gvodni online schizku...

Zpét na webovou stranku & www.davidsimana.cz

Pamatujte: Dobry financéni plan neni jen dokument, ale zivy nastroj, ktery se vyviji spolu s vami. Méli byste
ho revidovat alespon jednou ro¢né nebo pfi kazde vyznamné zivotni zmeneé.


https://calendly.com/davidsimana/new-meeting
https://www.davidsimana.cz/

