
Jak poznat kvalitního poradce?

1 Má poradce oprávn�ní?

Ov�Yte si, zda je poradce registrován u 
eské národní banky (
NB) a má slo�enou zkouaku 

minimáln� z jedné oblasti (úv�ry, pojiat�ní, investice, 
i penze). 

2 Má odborné vzd�lání?

Kvalitní poradce si mo�e doplnit profesní titul od asociace EFPA 3 presti�ní evropské certifikace 

(PFP, EFA, EFP), pYi nich� poradce pYed komisí obhajuje praktické i teoretické znalosti a skládá 

pYípadové studie. Tyto tituly potvrzují odbornost a vy�adují prob��né vzd�lávání. V 
R je vlastní 

mén� ne� 1 % poradco.

3 TvoYí komplexní plán?

Dobrý poradce by vám m�l pYedstavit ucelený finan
ní plán, který zahrnuje vaechny oblasti 

vaaich financí - od pojiat�ní pYes investice a� po penzijní pYípravu. M�l by tento plán um�t vysv�tlit 

srozumiteln� a v souvislostech, nikoliv pouze nabízet jednotlivé produkty bez kontextu.

4 Je nezávislý?

Zjist�te, zda poradce spolupracuje s více finan
ními institucemi nebo zda je vázaný pouze na 

jednu. Nezávislý poradce mo�e vybírat z airaí nabídky produkto a doporu
it vám ten nejvhodn�jaí, 

nikoliv ten, který musí prodat pro spln�ní svého plánu.

5 Rozumí vaaí situaci?

Pokud jste podnikatel, je výhodou, kdy� poradce také podniká a chápe specifické výzvy a 

potYeby podnikatelského prostYedí. Stejn� tak by m�l rozum�t �ivotní situaci zam�stnanco, rodin 

s d�tmi - podle toho, do jaké skupiny patYíte vy.

6 Má transparentní reference?

 Dobrý finan
ní poradce by m�l mít ov�Yené reference, které jsou snadno dohledatelné 3 ideáln� 

na Google, Facebooku nebo na webu. Dov�ryhodnost poradce se pozná i podle toho, jak o n�m 

mluví jeho klienti 3 ne jen podle toho, co tvrdí sám o sob�.

"Skute
n� kvalitní poradce jde pYíkladem.Sám investuje, má finan
ní plán, Yeaí svou hypotéku a aktivn� 

spravuje svoj majetek. Naopak, pokud n�kdo doporu
uje investi
ní, 
i pojistné produkty, do kterých 

sám nevkládá ani korunu, je na míst� být obezYetný."



Realita trhu v 
R

Volající z callcenter

Osoby, které vám po telefonu nabízejí 

"nejlevn�jaí pojiat�ní" nebo "výhodné 

zhodnocení", 
asto bez odborné kvalifikace a 

s jediným cílem - uzavYít prodej.

Prodejci investic nebo pojiat�ní

Telefonní prodejci finan
ních produkto 

pracující bez jakékoliv strategie nebo 

dlouhodobého plánu pro klienta.

Bankovní poradci bez licence

Zam�stnanci bank s 
asto krátkou praxí, kteYí 

nemají potYebné licence ani zkuaenosti pro 

komplexní finan
ní poradenství.

Zástupci jediné spole
nosti

Prodejci produkto jedné finan
ní instituce, 

kteYí se soustYedí na pln�ní prodejních pláno 

místo na skute
né potYeby klienta.

Statistiky finan
ního poradenství v 
R

Tato realita finan
ního trhu v 
eské republice ukazuje, jak obtí�né mo�e být najít skute
n� 

kvalifikovaného poradce. V�taina lidí, kteYí se za finan
ní poradce vydávají, nemá potYebné vzd�lání ani 

licenci. Pouze zlomek má odbornost napYí
 vaemi 
tyYmi hlavními oblastmi finan
ního plánování: pojiat�ní, 

úv�ry, investice a penze.



V�d�li jste �e&

V celé 
eské republice je pouze 484 poradco s certifikací od asociace EFPA (European Financial 

Planing Asotiatio) - to pYedstavuje mén� ne� 0,009 % populace, co� zna
n� omezuje mo�nost 

najít skute
n� kvalifikovaného odborníka.

Posobící v oboru financí
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Rozdíl mezi prodejcem a poradcem

Zásadní rozdíl mezi prodejcem finan
ních produkto a skute
ným finan
ním poradcem lze pYirovnat k 

rozdílu mezi lékárníkem a lékaYem. Zatímco jeden vám pouze nabídne produkt, druhý hledá pYí
inu 

problému a sestaví komplexní plán "uzdravení" vaaich financí.

Kritérium Prodejce Finan
ní poradce / 

plánova


Zam�Yení Produkt, sleva, jednorázová 

akce

Dlouhodobý plán, strategie

Vzd�lání a licence 
asto bez licence nebo 

základní

Minimáln� licence 
NB, 
asto 

i PFP, EFA

Cíl Prodat produkt Porozum�t cíli klienta

Zposob spolupráce Jednorázová Pravidelný servis, osobní plán

Odpov�dnost }ádná, skrývá se za firmu Ru
í svou pov�stí

"Rozdíl mezi prodejcem a poradcem je jako rozdíl mezi lékárníkem a lékaYem. Jeden vám n�co 

nabídne, druhý hledá pYí
inu a sestaví plán uzdravení."

Skute
ný finan
ní poradce pYistupuje k vaaim financím komplexn�. Nezam�Yuje se pouze na jeden 

produkt nebo jednu oblast, ale bere v úvahu celkový finan
ní obraz - vaae pYíjmy, výdaje, majetek, 

závazky, cíle a plány do budoucna. Na základ� této komplexní analýzy vytvoYí personalizovanou finan
ní 

strategii, která odpovídá vaaim individuálním potYebám a cílom.

Prodejce finan
ních produkto naopak 
asto sleduje pouze svoj zájem - prodat konkrétní produkt a získat 

provizi. Nezajímá ho, zda je tento produkt pro vás skute
n� nejvhodn�jaí nebo zda odpovídá vaaim 

dlouhodobým finan
ním cílom. Spolupráce s prodejcem je obvykle jednorázová a chybí v ní jakýkoliv 

následný servis nebo úpravy strategie podle m�nících se �ivotních okolností.



Záv�r: Poradce jako partner, ne prodejce

Finan
ní plánování není o rychlých prodejích. Je to 

o naslouchání, sestavení transparentní strategie, 

zajiat�ní �ivotních cílo a pravidelné práci s 

klientem. Kvalitní finan
ní poradce se stává vaaím 

dlouhodobým partnerem.

Váa poradce by m�l rozum�t vaaim hodnotám, 

cílom a pYedstavám o budoucnosti, aby mohl 

vytvoYit plán, který jim odpovídá.

>Kvalitní finan
ní plán není o tom, co si dnes koupíte. Je o tom, jak budete �ít za 5, 10 i 30 let."

Dobrý finan
ní poradce vám pomo�e nejen správn� investovat a optimalizovat vaae finance, ale také vás 

vzd�lává v oblasti finan
ní gramotnosti. Díky tomu budete schopni lépe porozum�t svým financím a 
init 

informovan�jaí rozhodnutí. Pamatujte, �e správný výb�r finan
ního poradce je investicí do vaaí 

budoucnosti, která se mo�e mnohonásobn� vrátit v podob� lepaího finan
ního zabezpe
ení a klidn�jaího 

�ivota.

Naslouchání

Poradce nejprve dokladn� 

naslouchá vaaim potYebám, 

cílom a obavám. Ptá se na 

vaae hodnoty, plány a �ivotní 

situaci.

Strategie

Na základ� získaných 

informací vytváYí komplexní 

finan
ní strategii, která 

zahrnuje vaechny oblasti 

vaaich financí.

Implementace

Spole
n� realizujete 

dohodnutý plán pomocí 

vhodných finan
ních nástrojo 

a produkto.

Monitoring

Poradce pravideln� sleduje 

výkonnost vaaeho portfolia a 

hodnotí, zda se blí�íte k 

vyty
eným cílom.

Úpravy

Plán se prob��n� upravuje 

podle m�nících se �ivotních 

okolností, finan
ních cílo nebo 

tr�ních podmínek.



Rezervuj si online 30-ti minutovou 
úvodní konzultaci zdarma pYímo v mém 
diáYi.
Plánujea hypotéku, investici nebo chcea mít kone
n� jasno ve 
svých financích?

Sta
í si vybrat volný termín pYes Calendly na mém webu 3 po rezervaci ti automaticky pYijde odkaz na 

Google Meet.

Calendly

Úvodní schozka - David aimana
<  Plánujea hypotéku, investici nebo chcea mít kone
n� jasno ve
svých financích?Rezervuj si úvodní online schozku&

Zp�t na webovou stránku <  www.davidsimana.cz

Pamatujte: Dobrý finan
ní plán není jen dokument, ale �ivý nástroj, který se vyvíjí spolu s vámi. M�li byste 

ho revidovat alespoI jednou ro
n� nebo pYi ka�dé významné �ivotní zm�n�.

https://calendly.com/davidsimana/new-meeting
https://www.davidsimana.cz/

